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DEBILIDADES

¢QUE ASPECTOS LIMITAN TU CRECIMIENTO 0
DIFICULTAN LA CAPTACION DE CLIENTES?

e Escasa visibilidad online

e \Web desactualizada o sin portfolio claro

e No tienes una estrategia de marketing definida
e NoO generas contenido con regularidad

e Poca diferenciacion frente a la competencia

Escribe agui tus debilidades:
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AMENAZAS

¢QUE PUEDE AFECTAR NEGATIVAMENTE A TU
ESTUDIO DESDE FUERA?

e Alta competencia local y online

e Clientes muy sensibles al precio

e Cambios legislativos o econdmicos

e Reputacion online dificil de controlar

Escribe aqui tus amenazas.
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FORTALEZAS

¢QUE TE HACE DESTACAR FRENTE A OTROS
ESTUDIOS?

e Trayectoria profesional sélida
e Proyectos publicados en medios o revistas
e Clientes satisfechos y recurrentes
Especializacion en nicho

e Buen equipo multidisciplinar

e Presencia cuidada en redes sociales
Escribe agui tus fortalezas:
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OPORTUNIDADES

¢QUE FACTORES EXTERNOS PUEDES
APROVECHAR?

e Aumento del interés por reformas o diseno de
interiores

e Tendencias como el diseno sostenible o biofilico

e Herramientas digitales accesibles para captar
clientes

e Nuevos nichos: reformas de locales, home
staging, diseno 3D

Escribe aqui tus oportunidades:



¢QUE HACER CON ESTE ANALISIS?

Después de rellenarlo, define acciones concretas:
Potencia fortalezas

Corrige debilidades

Aprovecha oportunidades

Prevén amenazas

Y luego qué?

Has identificado algunas de tus fortalezas, areas de mejora y oportunidades
qgue puedes aprovechar. Ahora es el momento de pasar de la reflexion a la

o ﬂ

¢ Necesitas ayuda para poner en marcha tu estrategia de marketing?

En ewom ayudamos a estudios de interiorismo y arguitectura a ganar
visibilidad, diferenciarse y captar mas clientes con estrategias 100%
adaptadas al sector.

Haz clic agui para contactar con nosotros y hablar de los siguientes pasos.

SWOM


https://www.ewom.es/contacto/

